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Q 關注議題 公司回覆摘要

1
第二季及全年

營運展望？

公司無編製公告具體財測，但目前看法為 第二季優於第一

季、下半年優於上半年，全年營運預期優於去年，對今年整

體營運具信心。

2

AI 業務占比

及主要成長動

能？

AI 為今年主要成長動能，涵蓋 AI 及相關基礎建設，今年

AI 相關營收占比預期可超過 30%，未來仍有提升空間；

Server CPU、FPGA、Power、連接器等均可受惠。

3
匯率波動如何

管理？

公司每日管理美元資產及負債部位，以自然避險（Natural

Hedge）為主，必要時採遠期外匯（Forward），原則上不操

作期貨或選擇權。一般緩升、緩貶影響可控，短期劇烈波動

則可能影響毛利。

4

第二季以後毛

利率能否維

持？

原廠漲價仍持續，部分供應商已通知 7 月再漲價；隨新進

庫存成本提高，第一季低成本庫存效益將逐步降低。但公司

可透過 Design-in、高附加價值產品及中小型客戶結構支撐

整體獲利。

5
缺貨下的供貨

及客戶策略？

兩岸合計約有 5,000 多家客戶，其中超過 4,000 家年採購

額低於 US$2 million。AI 大型 CSP 的關鍵零組件多由原

廠 Allocation；其他產品則有相當程度的配貨自主性，中

小型客戶亦為公司重要獲利基礎。

6
PC／Notebook

下半年展望？

公司對後續 PC 市場看法較保守。Notebook 第一季較佳可

能部分反映提前拉貨；Memory 漲價、Notebook CPU 缺貨及

整機成本上升，可能推高終端售價並抑制消費需求。

7
其他值得關注

的新市場？

中國大陸 ESS／新能源需求已有回升；人形機器人則為重要

長期市場，公司已提前布局，但預期未來一至兩年出貨量尚

不足以對營收產生明顯貢獻。

8 是否持續增加 爭取新原廠及新代理權是公司每年的常態工作，將持續進
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新代理產品

線？

行；惟代理合約正式簽署前，不便揭露特定原廠及產品線。

9

代理權穩定性

及原廠直供風

險？

維持代理權關鍵在於營業績效、承諾履行及長期合作關係。

公司與 AMD 合作約 40 年、與 Infineon 相關體系約 30

多年。大型客戶由原廠直供並非新趨勢，未來仍將維持「原

廠直供＋代理商服務」並存模式。

10
股利及資金規

劃？

現金股利實際發放日仍待董事會決定，依當時說明預估約落

在 8 月底至 9 月上旬；後續籌資／發債亦已列入考量，但

目前尚未定案。
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